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comunicaciones@femxa.com, onde poderd exercifar os seus dereitos de acceso, reciiicacion, cancelacion ou oposicion, Uliizaranse coafinalidade de levara

promocional mediante correo ordinario, elecironico, SMS, etc. Asimesmo o aluno consinte a cesion dos seus datos a oulras empresas do grupo, con idéntica finalidade, e aos organismos publicos

responsabiidade de: Femxa Formacion S.L con domiciio C/ San Roque, 57-61 (Vigo)

cabo a xesiion de cursos, 0 mantemento darelacion comercial e o envio de informacion
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FICHA DE INSCRICION

DATOS DO ALUNO

DN NOME:....eiiii e APEIIAOS ...
Data nacemento ....... (I I Teléfono:......ccccviiiiiiiiiiiciiiis MODIl:. ..o, €-Malill Lo
£ Como cofieciches estes cursos?...ASOCIACION..............c..coovivioeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeen Autonomo Si [ ] Non [ ] Discapacitado Si L] Nonl
Enderezo envio Materiali...........cooiiiiiiiii e N° Afiliacion & Seguridade Social:..........cccccevvieiiiiiiiiicncee,
Estudos

Dsen estudos [] grad. escolar [] ESO [] FPI [] FP ll/ciclo medio Dciclo superior [JBuricou [ diplomado L] licenciado

Categoria Profesional

[ directivo [ mando intermedio Dte’cnico [ cualificado [ non cualificado 0 desempregado
Area Funcional

[ Idireccion [ ] administracién [ ] comercial [ ] mantemento [] produccion
DATOS EMPRESA [ I Marcar esta casilla se esta en situacién de desemprego e nese caso deixar os datos de empresa en branco
RAZON SOCIAI ... ettt e Gl s
Enderezo:...
PODbOoaCION:........cciii
TelEfONO ... [ JPeme(*) [ ] Non Peme SO0 oo

*Peme: empresas que emprean a menos de 250 traballadores con volumen de negocio anual que non exceda de 40 milléns de euros, ou con balance xeral anual que non exceda de 27 milléns de euros e que cumpran 6 criterio
de independencia (anexo | do Regramento 68/2001).

DATOS DO CENTRO DE TRABALLO (se coinciden cos datos de empresa non cubrir)

A modalidade é teleformacion. ;dispos de medios técnicos (conexion a internet* e ordenador) para formarte? SiD Non D
Requisitos minimos: Windows 98 / XP / NT / 2000 e Internet Explorer 5.5 o superior.

Sinatura do aluno

Para formalizar a sua inscripcion adxunta fotocopias de:
L] DN (ambas caras) [ ]Tarxeta Sanitaria ou TC2 ] Ultima némina / fotocopia do recibo de auténomos [ ] Tarxeta Demanda de Emprego

A formalizacién da matricula esta condicionada a recepcion da documentacion solicitada que se fara chegar mediante fax:986 494 120 ou 986 493 508, ou a través do correo
electrénico a comerciogalicia@femxa.com. Para calquera consulta chama ao 900 100 957 ou contacta via e-mail.
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UNICON EUROPEA PARA LA FORMACION EN EL EMPLEG
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TIf. 900 100 957 « www.cursosfemxa.com ¢ comerciogalicia@femxa.com

ropeo
Accions realizadas no marco do Real Decreto 395/2007 e a Orde TAS/718/2008, financiados polo Servizo Publico de Emprego Estatal e o Fondo Social Europeo

Este programa operativo foi cofinanciado polo Fondo Social Eu
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FICHA DE INSCRICION
Enumera as acciéns formativas nas que desexas participar, por orde de preferencia.
g g ACCIONS FORMATIVAS MODALIDADE E-LEARNING DURACION
%g INICIACION A CONTABILIDADE 110 HORAS
8 TECNICAS E FERRAMENTAS DE CRM E DE FIDELIZACION DE CLIENTES 60 HORAS
g§ MARKETING COMPETITIVO PARA O PEQUENO COMERCIO 70 HORAS
E FUNDAMENTOS DO MARKETING 60 HORAS
E IMPLEMENTACION DE ESTRATEXIAS DE MARKETING 60 HORAS 8
15 MARKETING COMERCIAL 250 HORAS 9
38 MARKETING DE SERVIZOS 135 HORAS =
§§ FERRAMENTAS ESPECIALIZADAS DE ESCAPARATISMO PARA O PEQUENO 60 HORAS §
§'3 COMERCIO COMO ATRAER AOS CLIENTES 9
E DISTRIBUCION DE ESPAZOS NO PUNTO DE VENDA 30 HORAS 5
H TECNICAS INNOVADORAS PARA A XESTION DE STOCK 70 HORAS ;
%5 PLANIFICACION E XESTION DE EVENTOS 60 HORAS g
ga TECNICAS DE VENDA EN COMERCIOS 70 HORAS 4
§-§ EXCELENCIA NAATENCION AO CLIENTE 60 HORAS ;-;
§§ FIDELIZACION DE CLIENTES 135 HORAS E
E% HABILIDADES COMERCIAIS 70 HORAS 3
§§ TECNICAS DE NEGOCIACION 60 HORAS 8
lg% DESENO DE PAXINAS WEB 100 HORAS S
§§ ADOBE PHOTOSHOP CS (Inicial) 70 HORAS 8
5‘3 ADOBE PHOTOSHOP CS (Avanzado) 80 HORAS E
B INTRODUCCION AO DESENO GRAFICO 100 HORAS 2
%_c‘ PREVENCION DE RISCOS LABORAIS NO AMBITO COMERCIAL 90 HORAS S
§§ PREVENCION E EXTINCION DE INCENDIOS 60 HORAS ?;
gg XESTION EMPRENDEDORA 80 HORAS g
hid COMERCIO INTERNACIONAL 270 HORAS &
_%% TECNICAS PARA O DESENROLO PERSOAL 80 HORAS 3
%;_% Egl XESTION DE RRHH 135 HORAS g
r§§ § MICRQSOFT OFFICE EXCEL 2007 100 HORAS 5 =
gé % XESTION DA CALIDADE 135 HORAS g E
g\ﬁ 3 CONTROL DE ALIMENTOS APPCC E TRAZABILIDADE || 60 HORAS ;g
: E . I:Ig CONTI'?OL I?E ALIMENTOS APPCC E TR,'AZABILIDADE 11 60 HORAS g o
:'g*‘-@% R ALEMAN BASICO: USUARIO CON NOCIONS 100 HORAS @ 5
E‘%g ‘§ g ALEMAN INTERMEDIO 100 HORAS E %
—QE i8 ALEMAN AVANZADO 130 HORAS £ 3
Eég §’§ FRANCES BASICO: USUARIO CON NOCIONS 100 HORAS § §
§§ §§ FRANCES INTERMEDIO 100 HORAS § =
si £t FRANCES AVANZADO 130 HORAS é %
% é BUSINESS ENGLISH: NIVEL | E Il 100 HORAS g g
gg 3 E BUSINESS ENGLISH: NIVEL IlI, IV E V 150 HORAS 9 g
§§ :; INGLES OXFORD 1 160 HORAS E 2
;é 5 INGLES OXFORD 2 160 HORAS R
g o INGLES OXFORD 3 160 HORAS § %
885 55 INGLES OXFORD 4 160 HORAS § %
INGLES OXFORD 5 160 HORAS ﬁ §
150 14001 INGLES OXFORD 6 160 HORAS
INGLES OXFORD 7 160 HORAS
INGLES OXFORD 8 160 HORAS
INGLES OXFORD 9 160 HORAS
INGLES OXFORD 10 160 HORAS

Datas de inicio planificadas: En Marzo de 2010.
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